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—==AVNET

Enterprise Solutions Division

Avnet Technology Solutions &r en ledande leverantor av foretagstillampningar, programvara och tjanster i mer &n 34 lander.
Forsaljningsorganisationen &ar uppdelad pa olika marknadssegment och bedrivs med ett starkt fokus p& behoven hos saval kunder
som leverantorer. Genom sin ledande roll som leverantér av IT-produkter, programvara och tjanster ger Avnet Technology Solutions
tillg&ng till fler kunder och lésningar at sina samarbetspartners. Det omfattande utbudet av tjanster och partnerskap med ledande

leverantorer ar en stark tillgang for kunder som vill ta vara pa de majligheter som uppstér pd marknaden Avnet Technology Solutions
omsatte 6 miljarder USD under rakenskapsaret 06/07.

Partner Account Manager

Avnet Technology Solutions etablerar sig nu i Sverige. Med sin globala tackning blir Avnet en strategiskt
viktig aktor p& den svenska marknaden. Avnet soker tva Partner Account Managers som skall jobba med

infrastrukturlosningar, med tonvikt pa datalagring och servrar, i samarbete med och genom foretagets
partners.

Med koncernens etablering i Sverige och globala storlek finns det resurser att vaxa snabbt och for ratt
personer ges darmed mdjlighet till stimulerande arbetsuppgifter med goda fortjanstmdjligheter.

Din roll

Din roll blir att sélja infrastrukturlésningar med och igenom Avnets partner till befintliga och
nya kunder. Du kommer att fa hantera manga och stora affarer och vara navet i affarsprocessen.

I din roll som Partner Account Manager har du intéktsansvar och kommer att fa jobba under fria former
och lagga upp din egen planering av hur saljarbetet skall genomforas.

Som Partner Account Manager p& Avnet ar det viktigt att du ”natverkar” hos foretagets leverantorer
och andra intressenter inom branschen for att synliggdra Avnet”s kompetens. | din roll som saljare

forstar du att prioritera tiden till kundkontakter och driva affarerna framat fran forsta kontakt till
affar.

Din bakgrund

Vi soker en person med saljerfarenhet av komplex forsaljning och vi valkomnar sékande fran andra

branscher da vi lagger stor vikt vid dina personliga egenskaper. Du har dokumenterad erfarenhet av
forsaljning fran tidigare positioner och ansvarat for egen intékts budget. Du har en 6vergripande IT
kompetens for att kunna fora en relevant diskussion med kunder.

Dina personliga egenskaper

Du ar en god kommunikatdr och &r van vid en 6éppen dialog mellan kunder och medarbetare. For att

foretaget skall kunna expandera krévs att du ar initiativrik, malinriktad, flexibel och driver fragor
sjalvstandigt.

De personliga egenskaperna varderas hogt da arbetet bestar av manga olika kontakter, kunder,
konsulter, och leverantérer.
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Ovrigt

Avnet erbjuder ett utvecklande arbete i ett framgangsrikt koncern. Anstéllningsvillkoren ar
konkurrenskraftiga med goda fortjanstmdjligheter. Kontoret ligger i Kista.

Stammer beskrivningen in pa Dig sa ser vi fram emot din anstkan.

| rekryteringen samarbetar vi med Sales Craft Consultant AB.

Kontaktperson ar Michael Soderberg: Tfn: 0709 774 016

Alla ansokningar och kontakter behandlas konfidentiellt. Vi kommer att behandla ansdkningarna och goéra

intervjuer lopande. Vi vill darfor ha din ans6kan sa snart som mojligt, dock senast den 25 september.
Tiden for tilltrade ar snarast mojligt. Ansékan sander du till michael.soderberg@salescraft.se .

Kontaktperson ar:

Michael Soderberg

Sales Craft Consultant

Batvagen 6

SE-184 51 Osterskar

SWEDEN

Tel. +46 (0)709774016

Mail: michael.soderberg@salescraft.se

Sales Craft - Rekrytering

Vi ar specialister pa rekrytering av siljare, séljchefer och saljorienterade VD: ar. Vi ser pa séljarbetet som ett hantverk.
Oavsett om du soker en saljorienterad VD, séljchef eller séljare géller det att hitta ratt "hantverkare" till ratt uppgift. Sales
Craft har utvecklad en metod for att genomfora arbetsprov med séljare for att fordjupa bilden av saljférmagan och
saljprofilen. Arbetsprovet ar ett viktigt delmoment i rekryteringsprocessen for att hitta ratt "hantverkare".
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