Account Manager

EnjoyIT ar specialister inom SOA integration och avancerade infrastrukturlésningar.
Foretaget erbjuder avancerade l6sningar fran analys till driftsattning inom SOA
integration och infrastrukturlésningar. EnjoylT ar en strategisk partner till IBM och tillfor
kompetens och erfarenhet for att ge kunderna mesta mdjliga varde. EnjoylT har
langsiktigt arbetat med att skapa kundvarden genom djup teknisk kompetens och goda
kundrelationer. Foretaget har varit lonsamt sedan starten 2000 och efterfrdgan pa
produkter och tjanster 6kar. Enjoy IT omsatte 56 msek (2007) och har idag 25 anstéallda.
For att sdkerstalla foretagets fortsatta expansion soker vi nu flera account managers.

Din roll

Du kommer att sdlja foretagets I6sningar till befintliga och nya kunder fran behovsanalys till
avslut. | din roll som account manager har du intéktsansvar och kommer att fa jobba under
fria former och lagga upp din egen planering av hur arbetet skall genomféras. Inom foretaget
finns en stark saljkultur och du kommer att fa stod fran kollegor till VD, om sd behdvs

Som séljare pa Enjoy IT &r det viktigt att du natverkar” hos foretagets leverantérer och
andra intressenter inom branschen for att synliggora Enjoy IT”s kompetens. | din roll som
saljare forstar du att prioritera tiden till kundkontakter och driva affarerna framat fran
forsta kontakt till affar.

Din Bakgrund

Vi stker en person med saljerfarenhet av komplex forsaljning och vi valkomnar sékande fran
andra branscher d& vi lagger stor vikt vid dina personliga egenskaper. Du har dokumenterad
erfarenhet av forsaljning fran tidigare postioner och ansvarat for egen intakts budget. Du
har en dvergripande IT kompetens for att kunna fora en relevant diskussion med kunder.

Dina personliga egenskaper

EnjoylIT har snabba beslutsvagar kombinerat med en lyhérdhet for sina anstallda och det ar en
forutsattning att du kan agera efter samma motto. For att trivas pa Enjoy IT uppskattar du en
miljo praglad av hog férandringstakt. Du ar en god kommunikatdr och ar van vid en éppen
dialog mellan kunder och medarbetare. For att foretaget skall kunna expandera kravs att du
ar initiativrik, malinriktad, flexibel och driver fragor sjalvstandigt.

De personliga egenskaperna varderas hogt da arbetet bestar av manga olika kontakter,
kunder, konsulter, och leverantorer.

Stammer beskrivningen in p& Dig s& ser vi fram emot din ansokan till
michael.soderberg@salescraft.se

I rekryteringen samarbetar vi med Sales Craft Consultant AB.


mailto:michael.soderberg@salescraft.se

Kontaktperson ar Michael Séderberg: Tfn: 0709 774 016

Alla anstkningar och kontakter behandlas konfidentiellt. Vi kommer att behandla
ansokningarna och goéra intervjuer I6pande.

Skicka din ansdkan per e-post:
Michael S6derberg

Sales Craft Consultant AB
Telefon: 0709 774 016

E-post: michael.soderberg@salescraft.se

www.salescraft.se

Sales Craft - Rekrytering

Vi ar specialister pa rekrytering av saljare, saljchefer och saljorienterade VD: ar. Vi ser pa
saljarbetet som ett hantverk. Oavsett om du s6ker en saljorienterad VD, saljchef eller séaljare
galler det att hitta ratt "hantverkare" till ratt uppgift. Sales Craft har utvecklad en metod for
att genomfora arbetsprov med saljare for att fordjupa bilden av saljformagan och saljprofilen.
Arbetsprovet ar ett viktigt delmoment i rekryteringsprocessen for att hitta ratt “"hantverkare".
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