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CORES EC

S YSTEMS

Systemséljare till framgangsrikt foretag

CoreSec ar ett kompetensforetag inom nat-systemovervakning och sdkerhetslésningar for
stora och medelstora foretag. Foretaget har en mycket hog kompetens, har lang erfarenhet
av natverk, sakerhet och Unix. CoreSec har stor efterfragan pa bade tjanster och produkter
och har haft en kraftfull expansion senaste aren. Nasta steg i expansionen ar att anstalla en
driven séljare som marknadsfér och séaljer Coresecs lésningar.

Din roll

Tjansten innebar att salja nat-systemaovervakning och sékerhetsldsningar till befintliga och
nya kunder. For att lyckas skall du kunna séalja fran behovsanalys till avslut. Du skall ha social
formaga for att hantera befintliga sa val som nya kunder. Du kommer att arbeta med
offerforfragningar och gora dessa till attraktiva losningar for kunderna. Foretaget arbetar med
seminarier, workshops och telemarketing for att finna nya kunder och det blir en del av dina
arbetsuppgifter att félja upp dessa aktiviteter.

Marknaden for sakerhetslosningar 6kar och du skall darmed gdra uppstkande kundbesok for
att identifiera nya affarsmojligheter. Som saljare pa CoreSec ar det viktigt att du “natverkar ”
hos foretagets leverantorer och andra intressenter inom branschen fér att synliggéra CoreSec
kompetens.

Foretaget ar expansivt och framover finns majlighet till stérre ansvar for ratt kandidat.

Din bakgrund

Vi sbker en person med saljerfarenhet varav helst nagra ar inom IT sakerhetslosningar eller
programvarulicens forsaljning. Du kan visa pa dokumenterad erfarenhet av komplex
forsaljning med egen intékts budget. Du har en 6évergripande IT kompetens inom natverk for
att kunna foéra en relevant diskussion med kunder.

Dina personliga egenskaper

For att trivas pa CoreSec uppskattar du en miljo praglad av hog forandringstakt. Du ar en

god kommunikatdr och ar van vid en 6ppen dialog mellan kunder och medarbetare. For att
foretaget skall kunna expandera kravs att du ar initiativrik, malinriktad, flexibel och driver
fragor sjalvstandigt.

De personliga egenskaperna varderas hogt da arbetet bestar av manga olika kontakter,
kunder, konsulter, och leverantorer.
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Ovrigt

CoreSec erbjuder ett utvecklande arbete i ett framgangsrikt foretag. Anstallningsvillkoren ar
konkurrenskraftiga med goda fortjanstmaojligheter. Kontoret har en trevlig atmosfar och
ligger i Bromma.

Stammer beskrivningen in pa Dig s& ser vi fram emot din ansokan.

I rekryteringen samarbetar vi med Sales Craft Consultant AB.

Kontaktperson ar Michael Sdderberg: Tfn: 0709 774 016

Alla ansékningar och kontakter behandlas konfidentiellt. Vi kommer att behandla
ansotkningarna och gora intervjuer I6pande. Vi vill darfor ha din anstkan sa snart som
mojligt, dock senast den 20 september. Tiden for tilltrdde &r snarast moéjligt.

Skicka din ansdkan per e-post:

Michael Soderberg

Sales Craft Consultant AB

Telefon: 0709 774 016

E-post: michael.soderberg@salescraft.se

www.salescraft.se
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Vi ar specialister pa rekrytering av siljare, séljchefer och saljorienterade VD: ar. Vi ser pa séljarbetet som ett hantverk.
Oavsett om du soker en saljorienterad VD, séljchef eller séljare géller det att hitta ratt "hantverkare" till ratt uppgift. Sales
Craft har utvecklad en metod for att genomfora arbetsprov med séljare for att fordjupa bilden av saljférmagan och
saljprofilen. Arbetsprovet ar ett viktigt delmoment i rekryteringsprocessen for att hitta ratt "hantverkare".
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