aRbFERIDE

SafeSide arbetar med avancerad IT-sékerhet och befinner sig i en av de just nu mest
expansiva marknaderna inom IT. Du kommer in i en mycket intressant bransch da foretaget
nu soker en driven storkundsséljare, som &r beredd att vaxa in i rollern som saljchef

SafeSide ar ett kompetensforetag inom sakerhetslosningar for stora och medelstora foretag.
Foretaget har en mycket hog kompetens och lang erfarenhet av natverk, sakerhet och
informationshantering. SafeSide har stor efterfragan pa bade renodlade tjanster och
kundlsningar och har haft en kraftfull expansion under de senaste aren.

Saljchef med kansla for operativ forsaljning

Din roll

Var nya forsaljningschef har ansvaret for att driva foretagets inaktsbudget genom att sélja
tjanster och l6sningar till befintliga och nya kunder. Du arbetar sjalv operativt med storre
séljprojekt samtidigt som du stimuleras av att coacha och vidarutveckla dina medarbetare. |
din roll som forséljningschef har du personalansvar samt intakts- och kostnadsansvar. Du
rapporterar till VD och deltar aktivt i ledningsgrupparbetet.

For att lyckas ska du beharska forsaljningsarbetet fran behovsanalys till avslut, och hantera
befintliga sdval som nya kunder till Safeside.

Safeside expanderar snabbt och du som forsaljningschef sékerstéller att avdelningen vaxer
itakt med att saljvolymerna okar.

Du vet att som forséljningschef ligger foretagets framtid hos kunderna och du har darmed
fokus pa kundrelationerna.

Din bakgrund

Vi soker en person med saljerfarenhet inom IT, helst inom sékerhetslésningar. Du kan visa pa
dokumenterad erfarenhet av komplex férsaljning och tidigare personalansvar. Du har en
overgripande 1T-kompetens inom framst sdkerhetsldsningar och kan fora en relevant
diskussion med kunder.



Dina personliga egenskaper

For att trivas pa SafeSide uppskattar du en miljo praglad av en hog forandringstakt. Du &r en
god kommunikator och ar van vid en 6ppen dialog med kunder och mellan medarbetare. For
att foretaget skall kunna expandera kravs att du ar initiativrik, malinriktad, och driver fragor
sjalvstandigt.

Dina personliga egenskaper, sérskilt din sociala formaga, varderas hogt da arbetet bestar av
manga olika kontakter med kunder, konsulter och leverantorer.

Ovrigt

SafeSide erbjuder ett utvecklande arbete i ett framgangsrikt foretag. Anstéllningsvillkoren ar
konkurrenskraftiga och med goda fortjanstmaojligheter. SafeSide sitter idag i nya frascha
lokaler i Solna.

Stammer beskrivningen in pa Dig sa ser vi fram emot din ansokan snarast!

| rekryteringen samarbetar vi med Sales Craft Consultant AB.

Kontaktperson &r Michael Sdderberg: Tfn: 0709 774 016

Alla ans6kningar och kontakter behandlas konfidentiellt. Vi kommer att behandla
ansokningarna och gora intervjuer I6pande. Vi vill darfor ha din ansokan sa snart som mojligt,

dock senast den 20 Januari. Tiden for tilltrade ar snarast mojligt.

Skicka din anstékan per e-post till: michael.soderberg@salescraft.se

www.salescraft.se

Sales Craft - Rekrytering

Vi ar specialister pa rekrytering av séljare, séljchefer och séljorienterade VD: ar. Vi ser pa saljarbetet som ett
hantverk. Oavsett om du stker en séljorienterad VD, séljchef eller séljare galler det att hitta ratt
"hantverkare™ till ratt uppgift. Sales Craft har utvecklad en metod fér att genomféra arbetsprov med séljare
for att fordjupa bilden av saljférmagan och séljprofilen. Arbetsprovet ar ett viktigt delmoment i
rekryteringsprocessen for att hitta ratt "*hantverkare"".


mailto:michael.soderberg@salescraft.se?subject=F%F6rs%E4ljningschef%20till%20expansivt%20IT%20s%E4kerhetsbolag
http://www.salescraft.se/

