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INTELLIEENT ENTERPRISE

INTEEFIATIDN

Intelligent Enterprise Integration &r specialiserade pd integration av z/OS och har under senare ar fokuserat pa integration i
en arkitektur byggd runt SOA och Web Services. | vara integrationsprojekt anvénder vi produkten Shadow RTE som funnits
pa marknaden i 6ver 12 ar och idag rankas som den tverlagset bista produkten for z/OS integration. Som komplement till
vara integrationslésningar har vi &ven produkter for SOA Governance i form av AmberPoint som &r marknadsledande inom
omradet. Vi har ett stort antal kunder i Norden; banker och férsakringsbolag som anvander Web Service l6sningar for att
integrera existerande affarslogik och data i distribuerade miljéer. IEI har idag 8 anstdllda och omsétter 30 msek.

Forsaljningschef med VD ambitioner

Intelligent Enterprise Integration AB ar integrator av Web Services med specialistkompetens
inom z/0S. IEIl erbjuder kompetens och produkter for att ge kunderna driftsakra, skalbara
I6sningar som foljer SOA. IEI bildades for 6 ar sedan som en avknoppning och har varit
Ibnsamt sedan forsta verksamhetsaret. Foretaget har arbetat langsiktigt och har idag en
imponerande kundlista inom integrationslésningar av affarskritiska Web Services
applikationer. IEI har stor efterfrdgan pa bade tjanster och produkter och har haft en kraftfull
expansion senaste aren. Nasta steg ar att rekrytera en saljchef som initialt skall salja
foretagets befintliga och nya produkter men ockséa rekrytera och utveckla féretagets
saljavdelning. Kandidaten skall ha potential att véxa in i rollen som VD.

Din roll

Din roll blir att forstarka saljavdelningen med operativ séljarbete och parallellt rekrytera fler séljare.

Du skall ha en stor social formaga for att kunna hantera befintliga sa val som nya kunder till IEI.. For att
lyckas skall du sélja fran behovsanalys till avslut. | din roll som saljchef har du personalansvar med intakt
och kostnadsansvar och du rapporterar till VD. | din roll som saljchef kommer du ofta fa mojligheten att
representera hela foretaget och blir darmed stimulerad av att presentera foretaget sasom olika lésningar
infor kunder, leverantdrer och dvriga intressenter. For att lyckas som forsaljningschef kan du arbeta
sjalvstandigt och ta egna initiativ. Du kommer att fa jobba under fria former och lagga upp din egen
planering men som stod finns en stark saljkultur hos IEI och det finns mojlighet att f& stod fran VD om sa
behovs.

Din bakgrund

Vi stker en person med gedigen séljerfarenhet varav helst nagra ar med chefs erfarenhet. Du har
dokumenterad erfarenhet av forsaljning med egen intakts ansvar. Du har 6vergripande kompetens inom
integrationsldsningar. Din personlighet ar entusiasmerande och du jobbar for att skapa en gruppkénsla.
Du har hogskoleutbildning eller motsvarande. De personliga egenskaperna varderas hogt da arbetet
bestar av manga olika kontakter, kunder, konsulter, leveranttrer och Gvriga intressenter.

Vi letar efter en person som med sin sadljkompetens, IT kunnande, ledaregenskaper och ambition har
mojlighet att pa langre sikt ta 6ver ansvaret som VD.
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Dina personliga egenskaper

For att trivas pa IEl uppskattar du en miljo praglad av hog forandringstakt. Du &ar en god kommunikator
och ar van vid en dppen dialog mellan kunder och medarbetare. Fér att foretaget skall kunna expandera
kravs att du ar initiativrik, malinriktad, flexibel och driver fragor sjalvstandigt.

De personliga egenskaperna varderas hogt da arbetet bestar av manga olika kontakter, kunder,
konsulter, och leverantorer.

Ovrigt

IEI erbjuder ett utvecklande arbete i ett framgangsrikt foretag. Anstallningsvillkoren ar
konkurrenskraftiga med goda fortjanstmdjligheter. Kontoret har en trevlig atmosfar och ligger i Nacka.

Stammer beskrivningen in pa Dig sa ser vi fram emot din anstkan.

| rekryteringen samarbetar vi med Sales Craft Consultant AB.

Kontaktperson &r Michael Soderberg: Tfn: 0709 774 016

Alla ansokningar och kontakter behandlas konfidentiellt. Vi kommer att behandla ansdkningarna och goéra
intervjuer l6pande. Vi vill darfor ha din ans6kan sa snart som mojligt, dock senast den 20 september.
Tiden for tilltrade ar snarast mojligt.

Skicka din anskan per e-post:

Michael Soderberg

Sales Craft Consultant AB

Telefon: 0709 774 016

E-post: michael.soderberg@salescraft.se

www.salescraft.se
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Vi ar specialister pa rekrytering av saljare, saljchefer och saljorienterade VD: ar. Vi ser pa séljarbetet som ett hantverk.
Oavsett om du sdker en saljorienterad VD, séljchef eller séljare galler det att hitta ratt "hantverkare" till ratt uppgift. Sales
Craft har utvecklad en metod for att genomfora arbetsprov med séljare for att fordjupa bilden av saljférmagan och
saljprofilen. Arbetsprovet ar ett viktigt delmoment i rekryteringsprocessen for att hitta ratt "hantverkare".
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